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Responsable Commercial Secteur 
Un poste clé chez STILL

[image: ]
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Devenir Responsable Commercial Secteur chez STILL

Vous accompagnez et conseillez nos clients sur notre gamme de produits, en alliant des connaissances techniques à un grand sens du service sur le terrain. Si vous vous reconnaissez dans cette description, venez relever de nouveaux défis sur ce poste clé, au sein d'une société reconnue pour son innovation et ses produits de qualité premium !

Découvrez les missions de nos Commerciaux

En tant que Responsable Commercial Secteur chez STILL, vous êtes au service de nos clients et êtes responsable de la confiance qu'ils placent en nous. Vos missions vont de la rédaction d'offres commerciales, à la gestion autonome de la relation avec le client, jusqu'à la conclusion du contrat. Vous êtes également responsable de la prospection sur votre secteur géographique.

Découvrir nos offres et postuler
(Link zu : https://kiongroup.wd3.myworkdayjobs.com/fr-FR/KION_ITS_EMEA?q=RESPONSABLE+COMMERCIAL+SECTEUR&hiringCompany=e1577d0fdc1101c09bbc80827b09d081) 
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Le métier de Responsable Commercial Secteur chez STILL

Découvrez les témoignages de nos collaborateurs qui vous partagent leur expérience sur le métier de Commercial de chariot élévateur :
Le métier de Commercial STILL par Manuel

« Vendre un chariot, vendre un équipement ou un service, oui c’est une finalité. Mais lorsque vous avez vraiment trouvé la meilleure solution pour votre client, la satisfaction n’est jamais la même ! ».

Découvrez en vidéo le parcours de Manuel, son évolution au sein de notre entreprise pour devenir aujourd'hui Responsable Commercial Secteur, mais également sa vision du métier de Commercial chez STILL France !

(Link um den Video zu downloaden : https://vimeo.com/jpgvideosarl/review/838667494/7ec855ee63?#) 

Le métier de Responsable Régional des Ventes STILL par Stéphane

« Il y a de la technique, il y a du service, c’est très complet… Mais il s’agit en réalité de la relation humaine principalement ! ».

Découvrez en vidéo le parcours de Stéphane, son évolution au sein de notre entreprise pour devenir aujourd'hui Responsable Régional des Ventes, mais également sa vision du métier de Commercial chez STILL France !

(Link um den Video zu downloaden : https://vimeo.com/jpgvideosarl/review/838296071/3fcc637de5?#) 

[bookmark: _GoBack]Pourquoi nous rejoindre en tant que Responsable Commercial Secteur ?

Vous êtes acteur de votre organisation journalière

Flexibilité et responsabilité personnelle caractérisent votre travail quotidien. En tant qu'interlocuteur direct de nos clients dans votre région, vous organisez votre journée de travail, en accord avec votre Responsable Régional des Ventes, et disposez ainsi d'une grande liberté pour servir au mieux vos clients. 

Vous êtes quotidiennement en contact direct avec nos clients

Vous accompagnez et conseillez vos clients au quotidien sur l’ensemble de notre gamme de produits, de la prospection à la fidélisation. Vous élaborez des solutions personnalisées pour vos clients, notamment grâce à vos compétences en matière de conseil et de négociation, vos connaissances techniques, ainsi qu’à votre orientation client prononcée.

Vous êtes le garant de la satisfaction client 

Nous accordons une grande importance à la satisfaction de nos clients. En tant que Responsable Commercial Secteur chez STILL, vous entretenez une relation privilégiée avec vos clients : vous êtes à leur service et êtes responsable de la confiance qu'ils placent en nous.

Vous bénéficiez de formations régulières

Votre développement personnel et professionnel est une priorité pour nous. Grâce à des formations régulières, sur nos produits, ainsi que sur les techniques de ventes, vous élargissez vos compétences et connaissances techniques tout au long de votre carrière chez STILL.

Vous exercez une activité variée et diversifiée

Chaque visite client est différente et rend votre journée de travail variée ! Vos clients sont en effet issus de divers secteurs d’activité. Vous vous adaptez donc chaque jour à des besoins différents et imaginez de nouvelles solutions.

Vous êtes l’acteur central pour tous les métiers

Vous êtes le contact principal pour toutes les solutions que nous apportons à nos clients, et ce pour tous les métiers : de la location à l’occasion, en passant par le service. 

Vous avez la possibilité d'évoluer en interne

Chez STILL, nous vous offrons l'opportunité de franchir une nouvelle étape dans votre carrière professionnelle et d'évoluer au sein de notre entreprise !

Quels sont vos avantages ?
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En tant que Responsable Commercial Secteur chez STILL, vous bénéficiez de nombreux avantages professionnels :

· 13ème mois
· forfait repas
· RTT
· mutuelle
· participation
· intéressement
· cadre au forfait jour
· véhicule de fonction attractif
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